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Um pouco sobre a minha historia...
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COO - Microsoft Participacoes
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Startups Potencial de crescimento e vendas atrai os grandes de Tl

Paulo Jares

Quando concluiu a
faculdade. em 1994, o
engenheiro de computagdo
Franklin Madruga Luzes Jr.
ndo pegou o diploma e saiu
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como fez a maioria de seus
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faturamento de 4 milhdes de reais Trabalhando em casa, com
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. . . rapazes criaram um software para controle de rebanhos bovinos. Foi
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eleita empresa dO ano de 1999 pela ANPROTEC)' distancia. O produto fez sucesso e, ha pouco tempo. comegou a ser

recomendado pela Microsoft. a maior empresa de programas para
computador do mundo, a clientes interessados em implantar sistemas
desse tipo de ensino. A MHW deve faturar neste ano mais de 4

CREATIVE & INNOVATIVE. ECONOMY CENTER

THE GEORGH M Sua histc’)ria como empreendedor fOl retratada no linO “A vez trllil.hf)es de reais ¢ Madruga, que mora no Rio de Janeiro, passou a
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Innovation drives long-run economic growth. But who are the people who can make works of University.

art, scientific breakthroughs and technological leaps possible in some of the world's most chal-
lenged economies?
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Profiles in Creativity and Innovation is a series of vignettes that recognize individuals who have s S A? Startups raSI e.l ras
advanced creativity and innovation in countries around the globe. Throughout the year, CIEC's d

researchers will share with you stories of great people we've met who, against all odds, em- . preCIsam querer omlnar o
brace new technologies, new research methods and new artistic outlets to make a difference. mundon

Franklin Luzes, COO da Microsoft Participagées, defende que as
empresas que querem se tornar unicérnios devem pensar em se
expandir para além das fronteiras nacionais

Franklin Madruga Luzes, Jr.
Founder & CEO
MHW

Rio de Janeiro, Brazil

“Unfortunately, the first time | failed by myself. The
second time | failed due to the economy. Buf | suc-
ceeded with e-learning. It was the right idea at the
right fime. My professor-investors gave me expertise,

credibility, and a network.”

The University Incubator Student E-Entrepreneur
Contributed by Michael P. Ryan, PhD

FRANKLIN LUZES, COD DA MICROSOFT PARTICIPAGOES (FOTO: DIVULGACAO)



o= Microsoft

Missao

Empoderar cada pessoa e
cada organizacdo no planeta
a conquistar mais




"Nossa industria nao
respeita tradicao — so
respeita a Inovacao”

Satya Nadella
CEO da Microsoft




Ecossistemas Mundiais de Startups
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Ecossistema Brasileiro de Startups
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Por qué as Startups/Empresas Fracassam?

&: CBINSIGHTS

- BASED ON ANALYSIS OF 101 STARTUP POSTMORTEMS

W Top 20 Reasons Startups Fail
NO MARKET NEED @ R 2

RAN OUT OF CASH @ - BB
ST
NoT THE RIGHT TEAM  (CXTY) [ 23
G4

The cruel reality is that most startups fail — usually ~20 months after raising

their first financing.

https://www.cbinsights.com/research/startup-failure-reasons-top/
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Lacuna de Investimento de Risco que Existe no Brasil

VC Series A,B,C,D & PE

Incubadoras Aceleradoras FUNDORR Venture Capital
Anjos ' STARTUPS & Private Equity

Ticket de Investimento

0 — RS 50k RS 50k — RS 250k RS 500k - RS 3mi + de RS 3mi



Overview: Fundo BR Startups
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O Que Olhamos nas Startups? O Time e a Solucao...

A Soluc¢ao deixa
o Cliente

A Solucao A Solucgdo A Solucao
Resolve um Desenvolvida Foca no Entrega Valor
Problema Real?

Satisfeito e
Encantado?

para o Cliente?

Cliente e em suas
Necessidades?

Investment Selection
When considering a deal, VCs will look at the attractiveness of the market,
strategy, technology, product/service, customer adoption, competition, deal

terms and the quality and experience of the management team.

Important Factors for Investment Selection
Most Important Factor Early Stage Late Stage
Percentage (%) | Percentage (%)
Team 53 39
Business Model 7 19
Product/Technology 12 8
Market 7 1"
Industry 6 4
Valuation 0 3
Ability to add value 2 2
https://medium.com/pnr-paper/venture-capital-decision-making- Fit with the fund 13 13

€3258bc1b09¢c?_hsenc=p2ANgtz-
fcOk4bFyGIWMIAGKhdUOg5wH2LFD2gSTvjilzej]CZWIWNRARRQVjHa04W5
h2hkwTR5YrZ75WHf1ChAXDQuUOYI1No2vA& hsmi=54803422

Table 2: Important Factors for Investment Selection
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Exemplo de uma Startup de Insurtech investida pelo Fundo: Carl0

Solucao mobile first - Funilaria

12 plataforma online para servigos automotivos no Brasil. Jornada
do usudrio comeca com pedido de orgamentos online em até 3
minutos. Em menos de um hora o usudrio recebe até 4

orgamentos das oficinas préoximas.

98% 48mins 12% 70%

Ralou ou Amassou o-¢arrg2
Receba orcamentos de col policas horas.

Nosso tempo médio para Taxa de convers3o de leads é Percentual de clientes que

Taxa de Atendimento de 98%

entrega dos orgamentos ao de 12%, considerando-se consertam o veiculo é de

INICIAR dos pedidos de orgamentos.
cliente. apenas leads pagos. 70%.

Como Funciona

Jornada do Usuario

Orgamento

Em até 1 hora o usudrio recebe

até 4 orcamentos por
solicitacao.

Tracking do Conserto
O usudrio recebe novas
notificagdes & cada nova etapa

do conserto.

Pedido Online
Usuario efetua pedido de
orcamento em 3 steps simples:
1- Local
2- Vefculoe Fotos
3 - Infos de contato

Agendamento
Usudrio pode comparar
orgamentos e agendar o
conserto.

Pagamento e Avaliagao
Ao final o usudrio pode
escolher pagar pelo Carl0 em

até 12x, e avaliar a oficina.

£
-y
BATEU, CLICOU, CONSERTOU

www.car10.com.br

Envie fotos do dano do veiculo e receba
orgamentos on-line de oficinas proximas a vocé!

Pega orcamentos oniine:

7\

—

CarlO


http://www.tbit.com.br/

LicOes Apreendidas..Sugestoes de KPIs para Medirmos o Sucesso..

* Acesso a Capital « Grau de habilidades adquiridas
Intelectual pelos empreendedores
(engenheiros de fundadores das startups:
software,
programadores, Al
designers, efc.) Os socios ja trabalharam
juntos anteriormente?¢

E um Empreendedor Serial?

E acostumado com a
relacdo com Investidores

~ de Risco (VCs)e
« Se astartup tém

condicoes de
de conquistar
clientes fora do
seu pais e de se
tornar um player
globale

Tem ambicdo de ser tornar
um player Global?

o
¥
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2
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o
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o
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Tem um propodsito claro?

Disponibiliza “stock options”
para os colaboradores
chave da empresa?

Market Reach

E fluente em inglés?
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Para mais informacdes,
por favor, entrem em
contato com:

Franklin M. Luzes Jr.
COO

Microsoft Participacoes

fmluzes@microsoft.com




